
Savoir-faire 

Pilier central dans l’entreprise, le responsable du
développement commercial participe à la fois au

développement et à la mise en place de la politique
et de la stratégie commerciale de l’entreprise.

Ses missions sont les suivantes :

Techniques
commerciales
Maîtrise de l'anglais
Techniques de
négociation
Capacités managériales

Missions
RESPONSABLE DU
DÉVELOPPEMENT COMMERCIAL

Proposition de stratégies de développement

Veille des différents marchés

Réalisation des démarches commerciales adaptées

Pilotage des actions de développement commercial

Rigueur

Organisation

Relationnel

Anticipation


